
SEKCJA I - OFERTA TECHNICZNA

Cz^sc I: Informacje dotycz^ce Uslugodawcy1

1. Nazwa uslugodawcy:
Tel./fax:
E-mail:
Adres:

Osoba do kontaktow (np. koordynator):
Tel/fax:
E-Mail

2. Informacje dotycza^ce statusu prawnego oferenta (prosimy zat^czyc wypis z rejestru - jezeli
dotyczy, oraz Kwestionariusz Niezaleznosci -zatajsznik 6.3 - jesli dotyczy)

3. Informacje potwierdzaja^ce, ze usiuga nie jest powtorzeniem dotychczasowego zakresu dzialan
realizowanych przez danego uslugodawce^ lub tez dotyczy uslug swiadczonych przez tego
uslugodawce^ na rzecz dodatkowych beneficjentow;2

4. Informacje, dokumenty i oswiadczenia potwierdzaja^ce spelnienie przez oferty minimalnych
kryteriow technicznych okreslone w pkt. 6 Zaproszenia do skladania ofert.

Cz£sc II: Plan swiadczenia uslug (usiugi)

/. IDENTYFIKACJA USLUGI Nazwa ustugi zgodnie z pkt. 4 Zaproszenia do skladania ofert

2. ODBIORCY Przedstaw w oparciu o informacje zawarte w pkt. 3 Zaproszenia do skladania ofert,
w miare dokladnie, kto b^dzie odbiorca^ jaka b^dzie ich orientacyjna liczba, jakie cechy
wyrozniaJ3_dan^grup£ osob, jakie problemy (bariery) dotykajq. przyszrych odbiorcow usiugi.

Przedstaw miejsce (miejsca) swiadczenia uslug (usiugi).

3. W przypadku zaproponowania wariantowego sposobu realizacji uslug (jezeli Zamawiaja^cy
dopuscil taka^ mozliwosc w pkt. 4 Zaproszenia do skladania ofert) uzasadnij dlaczego
zaproponowany sposob realizacji usiugi jest najwlasciwszy.

1 W przypadku sktadnia umowy w partnerstwie z innym uprawnionym podmiotem, nalezy w tym miejscu wskazac
wszystkie podmioty tworza.ce partnerstwo, dodatkowo nalezy jasno okreslic ktory z wymienionych podmiotow
petni rol^ lidera. W przypadku partnerstwa nalezy zata.czyc od oferty peJnomocnictwo dla lidera podpisane przez
wszystkie podmioty je tworza^ce.
2 Spetnienie tego warunku jest niezbqdne, jezeli oferta nie jest sktadana przez podmioty tworza.ce partnerstwo.



4. DZIALANIA Wskaz plan realizacji ushigi (uslug)

Okres realizacji using: [dni/tygodni/miesi^cy]
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OCZEKIWANE REZULTATY Opisz, co zamierzasz osiaj*naj6 w wyniku realizacji usiugi -jakie
zauwazalne efekty i rezultaty dla odbiorcow usiugi (uslug) wskazanych w punkcie 2 oferty jakie moga^
bye takze inne rezultaty dla Twojej organizacji lub srodowiska w ktorym mieszkasz.

6. MONITORING

a) Monitorowanie osi^gni^tych rezultatow - w jaki sposob b^dzie ustalone (okreslone), czy
w/w rezultaty zostaly osi^gni^te oraz w jaki sposob zostanie to udokumentowane? Czy
uczestnictwo w/w uslugach uslugodawca zamierza mierzyc.
Podaj inne metody mierzenia i dokumentowania swiadczonych uslug.

b) Jakie korzysci przyniesie realizacja w/w ustugi dla otoczenia (srodowiska, sotectwa,
innych osob nie obj^tych bezposrednio uslugaj
Podaj przyklady takich korzysci.

7. PROMOCJA. W jaki sposob informacja nt swiadczonych using b^dzie przekazywana
potencjalnym odbiorcom -jesli wymagane w pkt. 3 Zaproszenia do skladania ofert.

TRWALOSC. Czy usluga b^dzie kontynuowana. Jesli TAK, to prosze^ przedstawic kto i w jakim
zakresie b^dzie ja^ kontynuowal, ew. prosimy o przedstawianie zrodel finansowania usiugi w
przyszlosci.



SEKCJAII - OFERTA FINANSOWA

BUDZET USLUG INTEGRACJI SPOLECZEJ

Defmicja jednostki i szacowana liczba jednostek3 wchodza^cych w sktad

1 . Koszty administracyjne stale, w tym:

a. La^czne koszty wynagrodzenia pracownikow
administracyjnych, koszty administracyjne i optaty4

b. La^czny koszt wynajmu i zwiajzane z tym koszty
utrzymania

c. Koszty zakupu niezb^dnego oprogramowania i licencji

2. Koszty stale obj^te limitem 30% wartosci projektu, w tym:

a. La^czny koszt zakupu lub amortyzacji srodkow trwafych i
wyposazenia - maks. 30% wartosci projektu

b. La^czny koszt prac remontowych (maks. 30% wartosci
projektu)5

3 . Koszty bezposrednio zwia^zane z obslugq. beneficjentow:

a. Dobra nietrwate i dobra konsumpcyjne

b. Koszty informacji i promocji

c. Koszty wynagrodzeri specjalistow, swiadcza_cych
bezposrednio uslugi beneficjentom (nauczyciele,
psychologowie, terapeuci i itp.)

d. (wpisac inne proponowane koszty)

4. Lajczna Prognozowana Wartosc Umowy: (suma pkt. 1+2+3)

oferowanej uslugi:

Jednostka^ moze bye np. czas swiadczenia ustug (np. liczba godzin/dni/miesie,cy w czasie ktorych swiadczone
bQda, ustugi. Jednostka moze zostac rowniez zdefiniowana jako kwota ryczattowa za realizacje. okreslonej ustugi -
np. jednorazowy dowoz osoby niepetnosprawnej, przeszkolenie 1 osoby. W uzasadnionych przypadkach w
ramach jednej oferty moze bye wykorzystane wie.cej niz jeden rodzaj kosztow jednostkowych. W takich
przypadkach zaleca sie, zata.czenie do oferty odre.bnej tabeli dla kazdego rodzaju kosztow jednostkowych,
pamiQtaja.c jednoczesnie o precyzyjnym wskazaniu ogolnej wartosci umowy wynikaja_cej z sumowania
poszczegolnych budzetow cza_stkowych.
4 Ponizsze pozycje moga, rozpisane bardziej szczegotowo, w zaleznosci od potrzeb indywidualnego projektu

Suma kosztow odnosza^cych sie. do kosztow zwiqzanych z remontami oraz zakupem i amortyzacja^ wyposazenia
nie moze przekraczac 30% ta^cznej Prognozowanej Wartosci Umowy wykazanej w pkt. 4. W przypadku, gdy
oferta zawiera informacje. nt. szacowanej wartosc pracy woluntariuszy, limit 30% odnosi sie. do sumy wskazanej
w pkt. 4 powie_kszonej o wartosc pracy woluntariuszy.



5.

6.

7.

Koszt Jednostkowy - La^czna Prognozowana Wartosc Umowy
(poz. 4) podzielona przez liczbejednostek zdefmiowanych
powyzej 6

Szacunkowa wartosc comiesi^cznych ptatnosci (Koszt
Jednostkowy razy liczba jednostek uslug swiadczonych w

miesia_cu).
Zaliczka aktywizacyjna (maksymalnie 25% wartosci L^cznej
Prognozowanej Wartosci Umowy.)

Data i podpis osoby uprawnionej

Zal^czniki, np.
1. Wypis z rejestru KRS
2. Sprawozdanie merytoryczne i finansowe za 2008r.
3. .....

W uzasadnionych przypadkach, wskazane w ofercie koszty zwia^zane z zakupem sprze.tu i wyposazenia i/lub
remontem, nie wchodza^ w sktad kosztu jednostkowego. Koszty takie be.d̂  rozliczane odre.bnie, tuz po ich
poniesieniu przez Ustugodawce..


